SATIS USTASI EGITIMI

NEDEN SATIS USTASI EGITIMINE KATILMALIYIM?

Bu egitime katilarak oncelikle kendinizi daha dogru ve detayli
olarak taniyacaksiniz. Karsinizdaki olasi miisteri profilini tah-
min etme glcunlzi arttirarak satis slrecinizi ona gore
sekillendireceksiniz. Kazanciniza géziini diken siki pazarlikgilarin
taktiklerini 6grenip karsi taktiklerle onlara ¢ek elini cebimden
diyebileceksiniz. Arzularin ve hayatimizi stirdiirmemizi saglayan

'l .. programlarin, satin alma kararini nasil etkiledigini 6grenip
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EGiTIMDE NELER VAR ?
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1.insanlan Tanimak

Biyolojik olarak benzersiz olan insanlarin ayni olaylara verdikleri tepkiler de farkli olabilmektedir. Bu farklilik
insanlarin davraniglarini sekillendiren karmasik programlarin beynimizin bazi bolgelerinde digerlerine nazaran
daha baskin ¢alismasi sonucu olusur.

2.Teshis Koymak

Insanlarin farkli davranislar gelistirmesine sebep olan 6zelliklerini bize anlatmalarini bekleyemeyiz. Bu yiizden
izlenebilir davranislari ve ortamdan toplanilan verileri sistematik bir yaklagimla analiz ederek, dogruluk payi
yiksek tahminlerde bulunabiliriz.

3.Kisiye Ozel Sunum
Isimizle ilgili nceden tanimlanmis, adim adim takip edilebilecek mitkemmel bir satis siireci vardir ve genel-
likle ise yaramaz. Siz sadece kisiye 6zel satis yaparak zirveye ¢ikin.

4.Fiyat Pazarhg
Insanlar hak ettiklerini degil, miizakere edebildiklerini alirlar.

5.Arzulan Tetiklemek
Insanlarin temel isteklerini anlamak, onlari motive etmeye ve bizden kolayca satin almak istemelerine sebep
olur.

6.Satis iletisimi

Dogadaki her sey mevcut konumunu korumaya meyillidir. Satis siirecinin bélimlerinin él¢timlenebilir
olmasi baslangica gore ne kadar ilerlendigini ve tiinelin sonuna ne kadar kaldigini bize soyler. Bu sayede
baslangictaki heyecani kaybetmeyiz.

EGITiM SONRASINDA HAYATINIZDA NE DEGISECEK?

Bu egitime katilarak 6ncelikle kendinizi daha dogru ve detayl olarak taniyacaksiniz. Karsinizdaki olasi misteri
profilini tahmin etme giicinlizl arttirarak satig siirecinizi ona gore sekillendireceksiniz. Kazanciniza goziinii
diken siki pazarlikcilarin taktiklerini 6grenip karsi taktiklerle onlara ¢ek elini cebimden diyebileceksiniz.
Arzularin ve hayatimizi sirdirmemizi saglayan programlarin  satin alma kararini nasil etkiledigini
ogrenip bunlari etik sekilde kullanabileceksiniz.
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